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Como avancar no saneamento?’

Como € bem sabido, as obras de
saneamento criam muitos empre-
gos e, quando passam a funcionar,
beneficiam a satde da populacéao,
diminuindo tanto as doencas de
transmissao hidrica —diarreia, por
exemplo— quanto as transmitidas
por mosquitos —como a dengue.

Por essarazao, o governo corre-
tamente elencou o setor como uma
das locomotivas para a retomada
econdmica do pais, e esta Folha
tem reservado generoso espaco pa-
rao debate do tema, em editoriais
e artigos.

Ao enunciar sinteticamente a
conclusao do debate, numa men-
sagem publicadanasecao “Painel
do Leitor” no dia 25/2, eudisse que
o saneamento no Brasil nao é ain-
da universalizado porque nossas
tarifas sao em geral baixas se com-
paradas ade paises desenvolvidos,
quando se dividem as taxas pelas
correspondentes rendas médias.
Como néo é uma conclusao de 6b-
via compreensao, vale a pena ex-
plicar melhor.

Sim, nossas tarifas sio em média
baixas. Mesmo que as entidades de
saneamento fossem excepcional-
mente eficientes —e nao afirmo que
sejaeste o caso—, a receita nao seria
suficiente para fazer os investimen-
tos necessarios a prestacao do servi-
co, digamos, no padrao europeu.

Como arenda per capita do bra-
sileiro é baixa se comparada com
a do europeu, principalmente nes-
sa época de acachapante desem-
prego, é reduzida a margem para
significativo aumento tarifario das
camadas mais humildes da popu-
lacao. O que fazer?

Primeiro, melhorar a eficiénciae
eficacia das prestadoras de servico
de saneamento. Para isso, € preci-
so cada vez mais pagar pelo resul-
tado —esgoto corretamente coleta-
doe tratado, por exemplo— em vez
de pagar pela obra, que frequente-
mente saimaiscarado que original-
mente previsto e fica anos sem atin-
gir a capacidade plena.

Ha exemplos bem-sucedidos de
programas que adotam essa filoso-
fia. Por exemplo, o Prodes da Agén-
ciaNacionalde Aguas (ANA)e os con-
tratos de performance da Sabesp.

Segundo, mudar a estrutura tari-
faria, isto é, alterar a maneira como
o custodo servico é dividido entre os
usuarios. Atualmente, ocorrem int-
meras inadequacoes, sob o ponto de
vista daequidade social e daeficién-
cia economica. Cinco exemplos:

1) Os consumidores da Sabesp de
cidades do interior, que quase sem-
pre tém 100% do esgoto coletado e
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Diminuic¢io dos subsidios
cruzados e continuo aumento
de produtividade resultarao
numa distribuicio mais justa
dos custos do saneamento

tratado, pagam menos pelo mesmo
servico do que os da regido metro-
politana ou de cidades do litoral,
em que as condicoes de saneamen-
to ainda estao longe da perfeicao.

2) O metro cubico de agua ufili-
zado num hospital pablico, numa
indastria ou num estabelecimento
comercial pode custar até oifo ve-
zes o que paga um cidadao de clas-
se média ou alta.

3) A tarifa social ndo beneficia to-
das as familias humildes que neces-
sitam dessa protecdo.

4) Os veranistas de cidades doli-
toral, que sé utilizam o servico na
temporada, ndo pagam o suficien-
te para cobrir o custo de manté-lo

disponivel todos os dias do ano.

5) A contade Agua é amesma pa-
ra quem consome de 0 a 10 metros
clibicos por més.

Por orientacao do Tribunal de
Contas do Estado, a Sabesp subme-
tera a Arsesp (agénciareguladora),
ainda no decorrer de 2017, uma pro-
postade revisio daestrutura tarifa-
ria, que certamente sera debatida
em audiéncias puablicas.

As simulacdes da Sabesp mos-
tram que a diminuicao dos subsidi-
os cruzados que hoje beneficiam as
classes médiae alta, somadaao con-
tinuo aumento de produtividade,
resultardo numa distribuicio mais
justa dos custos e no avanco mais
célere em direcdo ao padrao euro-
peu de saneamento.
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